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Jouw bedrijf begint bij Qredits
Je staat op het punt om je eigen bedrijf te starten. Een mooie stap! Jong of oud, iedereen kan starten met ondernemen. De eerste fase is het maken van een ondernemingsplan en daar helpen we jou bij.

In een ondernemingsplan beschrijf je wie jij bent als ondernemer en welk product of dienst je wilt verkopen. Ook geef je aan hoe je deze in de markt gaat zetten en hoe je alles gaat financieren. Dit sjabloon helpt je om jouw idee te verwerken tot een strak ondernemingsplan. Kwestie van invullen en klaar! 


Wil je jouw ondernemingsplan doornemen met een ervaren coach? Meld je aan voor onze ondernemersschool. Je ontwikkelt hier je ondernemersvaardigheden en schrijft jouw ondernemingsplan. Stoom jezelf klaar voor het ondernemerschap!

Bekijk de Ondernemersschool voor starters



Disclaimer: Qredits draagt er zorg voor om de inhoud van dit sjabloon regelmatig bij te werken of toevoegingen hieraan te maken. Desalniettemin is Qredits niet aansprakelijk voor onjuistheden of onvolledigheden in de aangeboden inhoud. Qredits is op geen enkele wijze aansprakelijkheid voor schade voortvloeiend uit het gebruik van dit sjabloon. Het is de gebruiker slechts toegestaan om dit sjabloon voor eigen gebruik op te slaan, af te drukken en te kopiëren.
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1.
De ondernemer
Ga je samen met iemand ondernemen?
0 Ja*
0 Nee
*Let op: Ga je samen met iemand ondernemen, zoals in een vof? Dan moeten alle zakelijke partners hoofdstuk 1: De ondernemer én hoofdstuk 3: Het financieel plan invullen. 

1.1.
Je persoonlijke gegevens

Vul hieronder je persoonlijke gegevens in.
	
	Jouw gegevens 
	Gegevens tweede vennoot 

(indien van toepassing)

	Naam
	
	

	Geslacht
	
	

	Adres
	
	

	Postcode en plaats
	
	

	Land
	
	

	E-mailadres
	
	

	Telefoonnummer
	
	

	Geboortedatum
	
	

	Nationaliteit
	
	

	Burgerlijke staat
	0 Alleenstaand

0 Gehuwd in gemeenschap van goederen

0 Gehuwd onder huwelijkse voorwaarden

0 Geregistreerd partnerschap

0 Samenwonend (niet geregistreerd)
	0 Alleenstaand

0 Gehuwd in gemeenschap van goederen

0 Gehuwd onder huwelijkse voorwaarden

0 Geregistreerd partnerschap

0 Samenwonend (niet geregistreerd)

	Naam privé partner
	
	

	Geboortedatum partner
	
	

	Thuiswonende kinderen?
	0 Ja     0 Nee
	0 Ja     0 Nee

	Leeftijden thuiswonende kinderen
	
	

	Hoogste opleiding die je hebt gevolgd
	0 Voortgezet onderwijs

0 LBO

0 MBO

0 HBO

0 WO 
	0 Voortgezet onderwijs

0 LBO

0 MBO

0 HBO

0 WO 

	Heb je voor de hoogste opleiding een diploma behaald?     
	0 Ja     0 Nee
	0 Ja     0 Nee

	Kom je uit een gezin met ondernemers? 

Bijvoorbeeld: je vader/moeder is ondernemer
	0 Ja
0 Nee
	0 Ja
0 Nee

	Ben je eerder ondernemer geweest? Zo ja, wanneer was je ondernemer en wat deed je?
	0 Ja, …


0 Nee
	0 Ja, …


0 Nee


	Jouw werkervaring
	

	Periode:
	Omschrijving werkzaamheden:

	 …

	….


	…


	….




	Werkervaring tweede vennoot (indien van toepassing)

	Periode:
	Omschrijving werkzaamheden:

	 …


	….



	…


	….




1.2.
Jouw motivatie
Waarom wil je een onderneming beginnen?
….

Wat spreekt jou aan in het ondernemerschap?

….

Motivatie tweede vennoot (indien van toepassing):

Waarom wil je een onderneming beginnen?

….

Wat spreekt jou aan in het ondernemerschap?

….

1.3.
Jouw kwaliteiten
Door een analyse te maken van je sterke en zwakke punten, ontdek je welke ondernemersvaardigheden je al hebt en welke zwakke punten je kan verbeteren. 


Vind je het lastig om je sterke en zwakke punten te beschrijven? Doe de ondernemerstest en ontdek hoe je scoort op de ondernemersvaardigheden. Of meld je aan voor de Ondernemersschool voor starters en verbeter jouw ondernemersvaardigheden!
Beschrijf hieronder je persoonlijke sterke en zwakke punten:

	Sterke punten
	Zwakke punten

	
	

	….

	….



	Sterke punten tweede vennoot 

(indien van toepassing)
	Zwakke punten tweede vennoot 

(indien van toepassing)

	…


	…


2. Het Marketingplan

Heb je hulp nodig bij het schrijven van je marketingplan? Bekijk dan de gratis e-learning Ondernemingsplan schrijven. Aan de hand van theorie, voorbeelden, video’s en tests, werk je jouw bedrijfsidee uit tot strak ondernemingsplan. Of meld je aan voor de Ondernemersschool voor starters en krijg hulp bij het schrijven van jouw ondernemingsplan.
2.1.
Jouw onderneming

Vul de tabel in met de gegevens van jouw onderneming.
	Jouw onderneming
	

	Handelsnaam
	

	Inschrijvingsnummer KVK
	

	Rechtsvorm
	0
Eenmanszaak

0
Vennootschap Onder Firma (vof)

0
Besloten Vennootschap (bv)

0
Stichting

0
Anders, namelijk ……………………………

	Datum inschrijving KVK
	

	Wie doet de administratie?
	

	Welk btw-tarief pas je toe?
Meer info
	0 Vrijstelling

0 0% 

0 9% (Verlaagde btw-tarief)

0 21% (Algemeen btw-tarief)

	Hoe vaak doe je btw-aangifte?

Meer info
	0 Per maand

0 Per kwartaal

0 Per jaar

	Btw-id nummer

Bijvoorbeeld: NL123456789B01
	

	Heb je algemene voorwaarden geregeld?
	0 Ja     0 Nee

	Heb je vergunningen nodig?
	0 Geen vergunningen vereist

0 Wel vergunningen vereist, maar (nog) niet verkregen:

…

…

0  Verkregen vergunningen:

…

…

	Zijn er subsidies van toepassing?
	0 Nee  

0 Ja, namelijk:

…

	Heb je verzekeringen geregeld?
	0 Nee  

0 Ja, namelijk:

…


2.2.
Jouw idee

Hieronder beschrijf je jouw idee, jouw droom en jouw plan. Dit is een belangrijk onderdeel en de kern van je ondernemingsplan. Maak de lezer enthousiast over jouw bedrijfsidee!

Beantwoord de volgende vragen:

1. Wat ga je doen? 

2. Waarom ga je het doen en waarom wordt jouw idee een groot succes? 

3. Hoe ga je het aanpakken? 

….
….

….

2.3.
De markt

2.3.1
Marktontwikkeling
Welke ontwikkelingen spelen er in de markt en branche van jouw onderneming? Beschrijf hieronder hoe de markt en de branche zich ontwikkelen.

Beantwoord de volgende vragen:

1. Is de markt aan het groeien of aan het krimpen? Hoe komt dat?

2. Welke trends zijn er in de markt? 

3. Wat zijn de lokale en landelijke ontwikkelingen in de markt?

….
….

….

2.3.2
Doelgroepen 

De doelgroep van jouw onderneming bestaat uit potentiële klanten waar jij je op richt. Het is belangrijk om jouw doelgroep zo goed mogelijk te omschrijven. 

1. Beschrijf hieronder wie je (potentiële) klanten zijn. 
2. Welke kenmerken hebben zij?

….
….

2.3.3
Concurrentie

In de markt van jouw onderneming zijn ook andere partijen actief. Dit zijn je concurrenten.

Beantwoord de volgende vragen:

1. Wie zijn je concurrenten? 

2. Wat bieden je concurrenten aan?

3. Wat zijn de sterke en zwakke punten van je concurrenten?

4. Hoe ga jij je van je concurrenten onderscheiden?

….
….

….

….

2.4.
SWOT-analyse
In de SWOT-analyse geef je aan wat de sterke en zwakke punten zijn van je eigen onderneming. Ook laat je zien wat de kansen en bedreigingen in de makt zijn.

Vul de tabel in en geef aan hoe je om gaat met de sterktes, zwaktes, kansen en bedreigingen.
	Intern 
(van jou als ondernemer en in je bedrijf)
	Extern 
(in de markt)

	Sterktes
	Zwaktes
	Kansen
	Bedreigingen

	….
	….
	….
	….

	Hoe ga je hiermee om?
	Hoe ga je hiermee om?
	Hoe ga je hiermee om?
	Hoe ga je hiermee om?

	….
	….
	….
	….


2.5.
De marketingmix

Met de marketingmix bepaal je jouw marketingstrategie. De marketingmix is verdeeld in 5 onderdelen: product, prijs, plaats, promotie en personeel.
2.5.1
Product

Beschrijf hier jouw product of dienst die je gaat verkopen. 

Benoem de volgende onderdelen:

1. A. Ga je een fysiek product verkopen? Beschrijf dan de samenstelling, afmetingen en  functie van het product. Ook kun je hierbij de verpakking, merknaam, service en de garantie beschrijven. 

B. Ga je een dienst verkopen? Beschrijf dan welke dienst je aanbiedt, de functie van de dienst, de merknaam en de garantie. 

2. Welke toegevoegde waarde heeft jouw product of dienst voor de klanten? 

3. Welk probleem lost het product of de dienst op voor de klanten? 

4. Beschrijf wat je product of dienst beter en unieker maakt dan die van de concurrent.

….
….

….

….
….

2.5.2
Prijs

Beschrijf hier de prijs van jouw product of dienst. 

Benoem de volgende onderdelen:

1. Op welk deel van de markt ga jij je richten: wordt jouw prijs lager, gelijk of hoger dan van je concurrenten?

2. Wat is de prijs en waarom kies je hiervoor?

….
….

2.5.3
Plaats en distributie
Beschrijf hier de vestigingsplaats van jouw bedrijf. 

Benoem de volgende onderdelen:

1. Heb je een pand of ga je bijvoorbeeld vanuit huis werken? Waarom kies je hiervoor?

2. Hoe ga je jouw product of dienst verkopen: doe je dit online vanuit een webshop, via social media of heb je een fysieke winkel? Waarom kies je hiervoor?

….
….

2.5.4
Promotie

Beschrijf bij dit onderdeel hoe jij jouw bedrijf gaat promoten. 

Benoem de volgende onderdelen:

1. Hoe weten klanten dat jouw bedrijf bestaat? 

2. Hoe kunnen klanten jouw bedrijf vinden? 

3. Hoe maak je jouw producten zichtbaar? 

4. Welke media ga je inzetten en hoe? Waarom kies je hiervoor? 

….
….

….

….

2.5.5
Personeel

Beschrijf hier of je alleen aan de slag gaat in jouw bedrijf of dat je ook personeel gaat aannemen. 

Benoem de volgende onderdelen:

1. A.  Als je van plan bent personeel aan te nemen, omschrijf dan uitgebreid waar jouw 
     personeel aan moet voldoen en hoe je personeel gaat vinden. 

B.  Wanneer je alleen aan de slag gaat, beschrijf dan hoe je om gaat met drukke 

 
     perioden.

….
….

2.6.
Doelstellingen

2.6.1
Jouw missie
Beschrijf hier wat de missie van jouw bedrijf is.

Benoem de volgende onderdelen:

1. Wie zijn wij?

2. Wat zijn onze waarden?

3. Hoe willen wij met onze klanten en medewerkers omgaan?

….
….

….

2.6.2
Jouw visie
Beschrijf hier de visie van jouw onderneming.

Benoem de volgende onderdelen:

1. Waar wil je over 5 tot 10 jaar staan met je onderneming? 

2. Wat ga je doen om te zorgen dat je succes hebt en blijft houden?

….
….

3.
Het Financieel Plan
Vind je het lastig om een financieel plan te schrijven? Bekijk dan onze gratis e-learning Ondernemingsplan schrijven. Aan de hand van theorie, voorbeelden, video’s en tests, werk aan jouw eigen financial plan. Of meld je aan voor de Ondernemersschool voor starters en krijg hulp bij het schrijven van jouw ondernemingsplan.

Eén van de belangrijkste onderdelen van het ondernemingsplan is het financieel plan. Dit plan is een cijfermatige vertaling van jouw bedrijfsidee. Je denkt stapsgewijs na over belangrijke financiële onderdelen van het ondernemingsplan: de investeringsbegroting, financieringsbegroting, exploitatiebegroting en de liquiditeitsbegroting. 

We hebben een template ontwikkeld die jou helpt met het opstellen van een compleet financieel plan. 
Download het financieel plan template          
Krediet, coaching en training 
Jouw bedrijf begint bij Qredits

Je staat op het punt om je eigen bedrijf te starten. Daar kun je vast wel wat hulp bij gebruiken. Bij Qredits helpen we je graag op weg met begeleiding bij je ondernemingsplan, een zakelijke lening en trainingen. We bieden startende ondernemers alles voor een vliegende start!
Meld je aan voor de Ondernemersschool

Bij de start van je bedrijf komen allerlei taken op je af. Zo moet je bijvoorbeeld een ondernemingsplan maken voor financiering. En heb je een verkoopplan nodig om goed van start te gaan. Wij helpen je op weg.
Met de Ondernemersschool voor starters ga je met andere ondernemers een ondernemingsplan maken voor je bedrijf. Deze cursus voor ondernemers bestaat uit 10 online of fysieke trainingssessies van 3 uur. Het is een compleet lesprogramma met boek en e-learning. Praktische lessen worden gegeven door vakkundige en ervaren trainers, maar ook zijn er gastlessen van professionals. Daarnaast krijg je twee privé online coachsessies over jouw ondernemingsplan.  

Je volgt de cursus ondernemen met maximaal 15 andere ondernemers. Je wisselt zo kennis uit met elkaar en bouwt een netwerk op! Je krijgt toegang tot de e-learning ‘Jouw bedrijf starten’. Ook krijg je een exemplaar van het Qredits Ondernemersschool naslagboek. Kortom, een cursus eigen bedrijf starten waarmee je direct stappen zet!  

Meld je aan voor de Ondernemersschool.
Krediet aanvragen

Qredits biedt financiering voor ondernemers in het midden- en kleinbedrijf. Bij ons kun je geld lenen als zelfstandig ondernemer. Voor het opstarten van je bedrijf, om te investeren of te groeien. In een persoonlijke gesprek denken we mee met de best passende kredietoplossing voor jou. 
Benieuwd naar de mogelijkheden voor jou? Bekijk het overzicht van onze zakelijke kredieten.
Ondernemingsplan 
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